



İktisadi Bütünleşme Süreçleri

1- Tercihli Ticaret Anlaşması: Birbirinden ithal ettikleri ürünlerde düşük tarife, anlaşma dışındaki ülkelerde ise ürünlere daha yüksek tarife uygulamasıdır. Ülkeler kendi aralarındaki ticaret hacmini artırma için buna girmişlerdir. Bu ülkeler arasındaki birlik için ticaret hacmi giderek artar.Birbirlerinin ürünlerini tercih ederler.

2- Serbest Ticaret Bölgesi: Üye ülkeler kendi aralarında ticaret engellerini kaldırırlar. Dışarıya karşı ise her ülke bağımsız oranda tarife uygular. Fakat bu uygulama bazı sorunları da beraberinde getiriyor. A ve B ülkeleri kendi aralarında serbest ticaret anlaşması yaparlar. A dışarıya %10  B ise %40 uygular. Dolayısıyla C ülkesi A ülkesiyle ticaret yapar. B ülkesi kendini koruyamaz. Bu problemi ortadan kaldırmak için de menşe kuralları getirilmiştir.
3- Gümrük Birliği: Serbest ticaret bölgesindeki özellikleri kapsıyor.Ayrıca dışarıya karşı üye ülkeler arasında ortak gümrük tarifesi uygulaması vardır. 
4- Ortak Pazar: Gümrük birliğindeki özelliklerin yanısıra üretim faktörleri de serbestçe dolaşabiliyor. (Emek ve sermaye)
5- Parasal Birlik: İki şekilde gerçekleşir. 
a) Üye ülkelerin konvertible olan paraları sabir kurla birbirine bağlanır. Bu sabitlik değişmez.
b) Üye ülkelerde tek bir para biriminin dılaşımda olması gerekir.
6- İktisadi Birlik: Parasal ve mali politikaların uyumlaştırılmasının ötesinde endüstriyel politikaların koordine edilmesidir.
7- Tam İktisadi Birlik: Üye ülkeler arasında oluşturulacak uluslararası bir otorite tüm iktisadi politikaların uygulanmasını denetler. 
İktisadi Bütünleşme Sürecindeki Kazanılan Sonuçlar / İktisadi Amaçlar

1- Üye ülkelerde karşılaştırmalı üstünlük yasasına uygun olarak uzlaşmanın artmasın sonucunda üterimde etkinlik artışı ortaya çıkar.

2- Piyasa hacminin genişlemesi ölçek ekonomilerinin daha iyi kullanılmasını sağlayarak, üretim düzeyini yükseltir. Ülkeler bu nedenle entegrasyona girer. 

3- Uluslararası pazarlık gücünün artması dış ticaret hadlerinin iyileşmesine neden olur. Firmalar arası rekabet artışı iktisadi etkinlikte yükselmeye yol açar.

4- Firmalar arası rekabet artışı iktisadi etkinlikte yükselmeye yol açar.

5- Teknolojik ilerleme nedeniyle üretim faktörlerinin nitelik ve niceliğinde değişmeler ortaya çıkar.

6- Üretim faktörlerinin ülkeler arasında serbestçe dolaşması bu faktörlerin daha fazla gelir elde etmesini sağlar.

7- Parasal ve mali politikalardaki koordinasyon maliyet azalmasına yol açar.

8- Yüksek istihdam düzeyi, düşük oranlı enflasyon, yüksek büyüme hızı, daha iyi bir gelir bölüşümü ve dış ticaret dengesi gibi hedefler daha kolayca başarılabilir.

Gelişmekte Olan Ülkelerin Kendi Aralarındaki Entegrasyondan Beklentileri

1- Genç endüstrilerin korunması, bu endüstrilerin zamanla güçlenerek dünya pazarlarında başarılı duruma gelmesinin sağlanması.

2- İktisadi bütünleşme iç pazarın genişlemesine ve ölçek ekonomilerinden yararlanılmasına olanak sağlar.

3- İktisadi bütünleşme kaynak kullanımında ve dağıtımında etkinlik sağlar.

4- Sanayileşmeyi hızlandırır.

5- İktisadi bütünleşme kamusal malların ortaklaşa üretimini sağlar.

6- Dünya piyasalarında ortaya çıkabilecek olumsuz gelişmelere karşı korunmayı sağlar.

Gelişmekte Olan Ülkeler Gelişmiş Ülkelerle Entegrasyona Girdiklerinde Beklenen Kazançlar

1- Gelişmekte olan ülke, gelişmiş olan ülke ile bütünleşmeye giderse, geniş kapsamlı piyasalara giriş olanağı bulur. İhracat yeteneği varsa, pazar sorunu ortadan kalkar.

2- İktisadi bütünleşmeye katılan ülkeler iktisadi reformları gerçekleştirme şansına sahip olurlar.

3- Gelişmiş ülkelerin alacağı idari politikalardan kurtulma şansı elde ederler.

4- Gelişmiş ülkelerin kurduğu büyük bloklardan bahsedebiliriz. (NAFTA, AB) Gelişmmekte olan ülkeler bu bloklardan avantaj sağlayabilirler.

İktisadi Bütünleşme İle İktisadi İşbirliği Arasındaki Farklar

1- İktisadi bütünleşme durumundaki üye ülkeler arasındaki ilişkiler daha sıkıdır.İktisadi işbirliği durumundaki üye ülkeker arasındaki ilişki daha gevşektir.

2- İktisadi işbirliği durumunda oluşturulan organizasyonlar, üye ülkelerin iktisadi egemenliği üzerinde etkili olmayı amaçlamazlar. İktisadi bütünleşme kapsamında yer alan ülkeler, diğer ülkelere karşı gerçekleştirdiği ortak eylemler nedeniyle egemenliklerinin bir bölümünü terk ederler.

3- İktisadi işbirliği kavramında oluşturulan organizasyonlar, üye devletlerden bağımsız bir güç ve otorite merkezi oluşturamazlar. İktisadi bütünleşmede ise politik toplulukların oluşturulduğu bir süreçtir. İktisadi iş birliğinde bağlayıcılık daha azdır. İktisadi entegrasyonda ise bağlayıcılık daha sıkıdır.

Gümrük Tarifesinin İthalatçı Küçük Ülkeye Etkileri

1- Üretim faktörleri yani sermaye ve emek varidir.

2- Üretim faktörleri ülke içinde hareketli, ülkeler arasında ise hareketsizdir.

3- Ekonomi tam çalışma durumundadır.

4- Uluslararası ticarette iki ülke yer almakta ve bu ülkeler 2 ürün üretmektedir.

5- Tarifeler dışında uluslararası ticaret engeli yoktur.

6- Taşıma giderleri yoktur.

7- Homojen nitelikteki belli bir ürün hem ülke içinde üretilmekte, hem de ithal edilebilmektedir.
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PW’de iken arz OQ1, talep OQ4 kadar. C-Z arası kadar ithalat var. PwPd kadar bir tarife uygularsak, Pd fiyatından ulusal üretici OQ2 kadar üretir. Yani üretim Q1Q2 kadar artar. Talep Q4Q3 kadar azalır ve 3 kadar bir gümrük vergisi hasılatı sağlanır. Yani ithalat kısılır.

1 nolu alan: tüketiciden üreticiye gelir aktarımıdır. 

4 nolu alan, tüketimdeki refah kaybını gösterir.

3 ve 4 nolu alan, ekonomide herhangi bir gelir kategorisi oluşturmuyor. Kaynak israfı anlamına geliyor.

Sonuç: Üretimde etkinlik kaybı, yüketimde refah kaybı. Tarife uygulaması olduktan sonra yurtiçi üretim arttı. 

Gümrük Tarifesinin İthalatçı Büyük Ülkeye Etkileri

	
	Q1Q4 kadar ithalat yapılıyor. Tarife uyguladıktan sonra iç piyasada fiyat Pd’ye yükselir. Başlangıçta ihracat fiyatı OPw’dir. Bu durumda tüketici olumsuz etkilenecektir.

İhracatçı ülke gümrük vergisiyle karşılaştığında, fiyatını PqPc kadar düşürür ve fiyat Pc olur.

5 Nolu alan ithalatçı ülkenin kazancıdır.

2 Nolu alan üretimden doğan kayıptır.

4 Nolu alan tüketimden doğan kayıptır. 2 ve 4 nolu alan kadar refah kaybı olacaktır. 

Serbest ticaret durumunda yurtiçinde fiyat Opw’dir. Q1 kadar üterim Q4 kadar tüketim vardır. Q1Q4 kadar ithalat yapılıyor. Bu ithalata tarife uygulanırsa tüketim Q3’e gelir. Üretim ise Q2’ye gelir. 

Tarife uygulandıktan sonra ithalat fiyatında azalma meydana gelir. 


GÜMRÜK BİRLİĞİ TEORİSİ

Dünya’da 3 ülke olduğunu varsayalım.

A (Yerli ülke) 
 B (Ortak Ülke)
   C (Birlik Dışı Ülkeler)

X ürününü ürettiklerini varsayalım. Ve fiyatlar –>  PA>PB>PC

	
	Serbest Ticaret
	Tarife
	Gümrük Birliği

	Fiyat
	OPC
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	OPB

	Üretim
	OQ1
	OQ3
	OQ2

	Tüketim
	OQ6
	OQ4
	OQ5

	İthalat
	Q1Q6 (C’den)
	Q3Q4 (C’den)
	Q2Q5 (B’den)

	Tarife
	---
	PAPC (Ulusal)
	PAPC (OGT)

	Tüketici Artığı
	---
	PAED1
	EPBD2


Serbest Ticaret Seçeneği

Dünya fiyatı Pc olsun. A ülkesinde de fiyat Pc’dir. Sx ve Dx A ülkesinde arz ve talebi gösteriyor. Q1 kadar üterim Q6 kadar tüketim var. Q1Q6 kadar da ithalat var. Serbest ticaret olduğunda tarife uygulaması yoktur. Bu durumda A ve C’nin fiyatları birbirine eşit olur. Q1Q6 kadarlık ithalatı C ülkesinden yapar. 

Tarife Uygulaması Seçeneği

A ülkesi ithal edeceği X malına ayrım gözetmeksizin belirli bir oranda gümrük vergisi uygularsa hem B ülkesinin hem de C ülkesinin fiyatı yükselmiş olur. Ancak C ülkesinin fiyat düzeyi B ülkesinden daha düşük düzeyde olacağı için, A ülkesi C ülkesinden ithalat yapmayı sürdürür. Böylece A ülkesindeki serbest ticaret durumundaki fiyat düzeyi OPC, OPA’ya yükselir. Üretim OQ1’den OQ3’e yükselirken, tüketim OQ6’dan OQ4’e düşer.  A ülkesi Q3Q4 kadarlık bölümü OPC birim fiyatından C ülkesinden ithal eder. KLD1S1 kadar gümrük vergisi geliri de elde eder.

A ve B Gümrük Birliğine Gittiği Zaman

A ve B ülkesi gümrük birliğine giderlerse birbirlerine karşı tarife uygulamasını kaldırırlar. C ülkesine karşı ortak gümrük tarifesi uygularlar. Uygulanan gümrük tarifesinin PCPA kadar olduğu kabul ediliyor. Bu nedenle C ülkesinin fiyatı OPC’den OPA’ya yükselirken, B ülkesinin fiyatı OPB’de kalır. A ülkesinin fiyatı da OPB’ye iner. Böylece A ülkesinin üretim, tüketim, ticaret hacmi ve refah düzeğinden değişiklikler ortaya çıkar. 

Gümrük Birliğinin Yerli Ülke Üzerindeki Etkileri

1-Gelir Etkisi:  Tüketicinin lehine, üreticinin aleyhinedir. Üretici artığı, terifelerin olduğu ortamda üretici rantı FS1PA, gümrük birliği durumunda FS2PB’dir. Üretici artığı 1 nolu alan kadar azalma gösterir. Gelir bölüşümü etkisinde, gelir akımı üreticiden tüketiciye doğrudur. Üretici rantı azalıyor, tüketici rantı artıyor.

2- Ticaret Etkisi: Gümrük birliği öncesi ticaret Q3Q4 kadar. GB sonrası Q2Q5 kadar oluyor. Q2Q3+Q4Q5 ticaret etkisidir. GB sonrasında ticaret artış gösteriyor. Tüketimdeki artıştan kaynaklanan ticaret Q4Q5’dir. Ticaret etkisi, GB kapsamında mevcut kaynağın daha etkili bir biçimde dağılmasından kaynaklanıyor.

3-Üretim Etkisi:   Pahalı yurt içi üretimin durdurulup ucuz ithalatın yapılmasıdır. GB durumunda yerli ülkede üretim azalması ortaya çıkıyor. Bu üretim azalmasının yerli ülkedeki maliyeti Q2Q3S1S2’dir. B ülkesindeki maliyeti ise Q2Q3NS2’dir. Aradaki fark S1S2N’dir. Q2Q3 kadarlık üretimin yerli ülkedeki maliyeti daha yüksektir. Bu durumda pahalı üretim durdurulup, ucuz ithalat yapılması sağlanıyor. 

4- Tüketim Etkisi: Toplam tüketim Q4’den Q5’e çıkıyor. Bunun sağladığı fayda Q4Q5D1D2’dir. Buna karşılık B’ye Q4Q5D2M kadar ödeme yapar. Aradaki D1D2M kadarlık fark tüketimden kaynaklanan refah kazancı olur.

5-Tarife Geliri Etkisi: Gümrük birliği öncesinde A ülkesinin tarife gelirini KLD1S2’ dir. Gümrük birliğinden sonra tarife geliri ortadan kalkar. 1+2+3+4 nolu alan tüketicinin lehinedir. A ülkesi açısından ticaret etkisi Q2Q3+Q4Q5’tir. 

Ticaret Yaratma Etkisi: Yerli ülkenin yüksek maliyetli üretimini durdurup bunun yerine düşük maliyetli ürünü koyması ve tüketimde ortaya çıkan artışı karşılamak amacıyla ortak ülkeden yaptığı ithalat yoluyla ortaya çıkar.

Ticaret Saptırma Etkisi: Yerli ülkenin başlangıçta düşük fiyatla birlik dışı ülkeden yaptığı ithalatı durdurması ve bunun yerine ortak ülkeden yüksek fiyatla ithalat yapmasından kaynaklanıyor. 

Şekilde, Q3Q4 kadarlık ticaret saptırma vardır.  Gümrük birliği öncesinde A ülkesi Q3Q4’lük kısım için C’ye  Q3Q4KL kadarlık bir ödeme yapar. Gümrük birliği sonrasında ise Q3Q4’lük kısım için B’ye  Q3Q4MN kadarlık ödeme yapar. KLMN kadar alan ticaret saptırmada refah kaybı olmuştur.

Viner Etkisi: Serbest ticaret dünya refahını en üst düzeye çıkartır. GB’de tarifeler kaldırıldığı için serbest ticarete yönelik kuruluşlar olarak düşünülüyor. Bu nedenle refah artışı sağlayacağı düşünülür.

Viner; 1950’de bu görüşe karşı çıkıyor. Viner’e göre GB’nin stratejik anlamda etkisi belirsizdir. Ticaret yaptırma ne zaman mx olur yada min olur bilinmez. Ticaret yaptırmadan sağlanan refah kazancı, ticaret saptırmadan sağlanan refah kaybından büyük olmalıdır. 

Gümrük Birliğinin Başarı Koşulları

1- 
GB’nin iktisadi bakımdan büyük olması. 

GB’nin pazarının büyük olması.

GB’nin çok sayıda ülkeden oluşması gerekiyor.

2- GB ülkelerinin rakip ekonomilerden oluşması durumunda elde edilecek kazanç yüksek olur. Tamamlayıcı ekonomilerden oluşması durumunda ise düşük olur.

3- GB ülkelerinin birlik öncesi uygulamış oldukları ulusal tarifeler ne kadar yüksekse, ortaya çıkan ticaret yaratma etkisi de o kadar yüksek olur.

4- GB ülkelerinde ar ve talep eskenlikleri ne kadar yüksekse, ortaya çıkan ticaret yaratma etkisi o kadar yüksek olur.

5- GB ülkelerinin coğrafi olarak yakın ülkelerden oluşması bu ülkeler arasındaki ticaret hacminin artmasına ve taşıma giderlerinin düşük düzeyde kalmasına neden olur.

6- Birlik ülkelerinin birlik dışı ülkelerin ürünlerine olan talebinin düşük düzeyde olması buna karşın birlik ülkelerinin birbirlerinin ürünlerine talebinin yüksek olması, daha fazla ticaret oluşumuna neden olur.


